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KUCHE NEU GEDACHT -

Ist das Prinzip »Korpus an Korpus« tiberholt?

DURCHSICHTIG DURCHGANGIG ABGEFAHREN

Wie Holzfenster effizient Von der Werkstatt Marktlbersicht E-Lkw
und flexibel hergestellt im Kuhstall zum voll und Opel Vivaro-E
werden kénnen digitalisierten Betrieb im Langstreckentest
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Technik Bdden
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Der erste Eindruck zahlt: Das gilt sowohl fiir
Privatkunden als auch fiir den Handwerker.
GroBziigig, klar und aufgeraumt prasentiert
sich die Becher-Ausstellung in. Wuppertal

Beratungskompetenz auf 850 m?

Ein Holzhandler war friher vor allem eines: ein kaltes, groBes Lager. Bei Becher in Wuppertal
dominiert heute der groBzlgige Ausstellungsraum. Hier berat ein Expertenteam in schicken Buros
und Tischler/-innen flhren ihre betuchte Kundschaft Uber die groBzigigen Parkettbdden.
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TISCHLERMEISTER wie Uwe Meister nehmen
regelmifig an Seminaren in Wuppertal teil. Diese
werden von Fachleuten wie David Wolf durchgefiihrt.
Er ist Leiter der InoArt-Produktlinie bei Becher und
Chef der Akademie. Bei seiner letzten Schulung hat
Meister den Mineralwerkstoff Himacs kennengelernt.
Seitdem baut er ihn immer wieder ein, beispielsweise
bei Arztpraxen im bergischen Land.

Mehr noch, als fiir die eigene Fortbildung, nutzt
Meister die umfangreiche Ausstellung des Holzhénd-
lers. Wie er haben sich zwar viele Tischler/Schreiner
in ihrer eigenen Werkstatt selbst eine kleine Ausstel-

lung eingerichtet. Da findet man ein paar Driicker-
garnituren, zeigt ein paar Fensterprofile im Quer-
schnitt und reicht Parkettdielen herum. Nur wenige
leisten sich einen ganzen Showroom. Manchmal wird
die Kiiche oder der Besprechungsraum als solcher
mitgenutzt.

Ausstellung der Superlative

Viele Produkte iiberzeugen einfach nur im Original.
Ein Fischgrat-Parkett wirkt erst in der Perspektive,
Schlossdielen beeindrucken durch ihre Dimension
und das lebhafte Wechselspiel von Splint- und Kern-

Eine Frage der Perspektive: Die Wirkung
von Tiren im Raum kann man hier erleben

Fachliches Urgestein: Seit 40 Jahren berat hier Verkaufsleiter
Christian Moll seine Kunden
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Wissen, woher man kommt: Geschaftsleiter Leonard Rizza erlautert
die spannende Historie des Familienunternehmens

Realitatsnahe Projektion: Tischlermeister Uwe Meister
ist vom Turenkonfigurator begeistert

holz braucht mehr als eine Handprobe, um Kunden
zu begeistern. Becher hat das erkannt und im Sep-
tember 2022 in einem Gewerbegebiet in Wuppertal
die neue Ausstellung erdffnet. Auf grofiziigigen 850
m? zeigen sich hier 60 Parkettbéden. Von den Innen-
tiiren gibt es sogar 65 voll funktionsfidhige Exponate.
Jede Tiir hat einen anderen Griff. Beschldge, Einbau-
und Offnungsvarianten sowie verschiedene Durch-
gangshohen kann hier jeder selbst erleben.

Privatkunden willkommen

An der Dieselstrafie 30 gibt es reichlich Parkplitze.
Wer mag, kann sogar sein E-Fahrzeug laden. Die Aus-
stellung ist einladend und sofort bietet eine freundli-
che Dame - oder ein Herr - Beratung an. Ganzgleich,
ob ein elegantes Paar oder der Handwerker in Ar-
beitsmontur das Parkett betritt. Aber es ist verzwickt:
Geschiftsleiter Leonard Rizza und sein Team beraten

Auf Augenhéhe: Verkaufer Volker Hiilsen-
beck ist selbst erfahrener Tischlermeister

zwar Privatkunden - direkt verkaufen mochten sie
ihnen aber eigentlich nichts. Becher sieht sich als
Grof$hédndler, der das Handwerk beliefert. Folgerich-
tig vermittelt Rizza interessierten Bauherren gerne
einen Tischler aus seiner Kundenkartei. Je nach Bau-
vorhaben hat er immer eine kleine Auswahl von pas-
senden Visitenkarten zur Hand. Das freut die Priva-
ten, die in der Regel gerne auf solche Empfehlungen
vertrauen. Und es nutzt dem Handwerker, der ohne
Akquise Neukunden gewinnt. Becher wiederum
stirkt die Beziehung zu seinem Profikunden und reibt
sich nicht in Preisdiskussionen und dem Kleinklein
des Einzelhandels auf. Win-win-win.

Inspirieren und beraten

Die Ausstellung ist eine Informations- und Begeg-
nungsflache, auf der sich Bauherren, Architekten und
Handwerker im Wortsinne die Klinke in die Hand ge-

Bunte Vielfalt: Im Nebenraum lasst sich ungestort iiber Leichtbau
und Oberflachengestaltung diskutieren
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Kaltes Abhollager in Wuppertal: Neben Vorbestellungen sind auch immer Montagematerialien und sogenannte »Schnelldreher« vorratig

Becher hat einen
Showroom virtuell
in 3D und fir die
VR-Brille angelegt

(sTECKkeRIEF I

Holzhandel:

42389 Wuppertal
www.becher-holz.de

Uwe Meister
42369 Wuppertal

Becher GmbH & Co. KG

Bau- und Mébeltischlerei:

www.meister-tischlerei.de

ben. Ob Massivholzdielen, Fertigparkett, Design-,
Laminat- oder Vinylbdden: Bei Becher in Wuppertal
ist alles in grofler Zahl und von verschiedenen Mar-
ken gleichberechtigt nebeneinander zu entdecken.
Das hat sich herumgesprochen, und war auch von
Anfang an so gewollt, denn inzwischen kommen
Interessenten aus rund 100 km Umbkreis. So sind die
Grof$stadte Koln, Diisseldorf und Teile des Ruhrge-
bietes abgedeckt. Dort gibt es zudem noch weitere
Becher-Standorte mit anderen Ausstellungsschwer-
punkten und Aufgaben innerhalb der Gruppe.

Lager und Logistik

Becher ist in Koln fiir die grofie Outdoor-Ausstellung
und die umfangreichen Lagerkapazititen bekannt.
»Wenn sich jemand intensiv fiir Holz im Garten inte-
ressiert, empfehlen wir einen Besuch an diesem
Standortc, erkldrt Rizza die Rollenverteilung.

Ach ja, die typischen »kalten, grofien Lagerhallen«
gibt es natiirlich weiterhin. In Wuppertal sind es
1500 m® Lagerfliche. Dies ist inzwischen als reines
Abhollager konzipiert. Morgens ab 7 Uhr geht es hier
rund, wenn Tischler und Montagebetriebe ihre be-
stellten Waren in die Transporter einladen. Grofiere
Mengen liefert Becher auf Wunsch mit eigenen Lkw
direkt in die Werkstatt oder auf die Baustelle.
Standardprodukte, wie weifle Tiiren,
Laminat, Plattenwerkstoffe sowie Pfle-
ge- und Zusatzprodukte sind jederzeit
vorrdtig. Des Weiteren gibt es ausge-
wihlte Rohholzware wie Kantholzer,
Bohlen und Bretter. »Diese benotigen
Handwerker fiir kurzfristige Auftrége
oder ungeplante Reparaturarbeiten,
beispielsweise nach Wasserschidden.
Lieferfdhigkeit und eine schnelle Ver-
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fiigbarkeit der Waren sind das A und O jedes Hénd-
lers«, berichtet Rizza. So pendeln seine Lkw téglich
um die Mittagszeit nach K6ln und bringen binnen
Tagesfrist Bestellungen vom Rhein an die Wupper.
Am Standort Koln ist das weitaus umfangreichere La-
ger mit rund 10000 m?. »Mit iiber 21 000 unterschied-
lichen Produkten sind wir versierter Partner fiir Han-
del und Handwerk, fasst Rizza das Portfolio zusam-
men. Bezogen auf die Becher GmbH & Co. KG ergédnzt
er: »Mit einer Lagerfliche von insgesamt 85000 m?,
iiber 400 Mitarbeitern an 13 Standorten in Deutsch-
land und einem eigenen Fuhrpark mit 70 Lkw bedie-
nen wir unsere Kunden innerhalb von 24 Stunden!«

Traditionen verbinden

»Wir sind ein Handwerksunternehmen in Wuppertal-
Ronsdorf, das in vierter Generation von der Familie
Meister gefiihrt wird.« Seit 2001 ist Uwe Meister, Ur-
enkel des Firmengriinders, der Inhaber. Gerade steigt
sein Sohn Marvin, der 2019 die Meisterpriifung abge-
legt hat, in die Unternehmensfithrung ein. Aufler den
beiden besteht das Team aus drei Gesellen, zwei
Lehrlingen, einem Schreinermeister und zwei Mitar-
beiterinnen im kaufméannischen Bereich. Es ist also
eine typische Tischlerei/Schreinerei, wie man sie
iiberall im deutschsprachigen Raum findet. Und ge-
nau an die wendet sich der HolzgrofShéndler Becher.

1936 von Hermann Becher gegriindet, ist das Un-
ternehmen bis heute in der Hand der Inhaberfamilie.
Seit Juni 2022 ist Dr. Christoph Becher Vorsitzender
des Beirats. Wie im Handwerk pflegt auch der Handel
mit Stolz seine Historie. Kerngeschift der Unterneh-
mensgruppe ist der Holzhandel mit den Schwerpunk-
ten Parkett, Laminat, Designbéden, Innen- und Glas-
tiren, Plattenwerkstoffe, Terrassendielen sowie
Wand- und Deckenpaneele. -cG



